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		儲かる不動産会社の一括査定以外の媒介取得方法(1/4)

		
		公開日：2021年07月25日
				売り客集客(媒介取得)
				


		

			

						対象者
	不動産売買仲介会社の経営者様、事業責任者様、営業担当者様


						現状の課題
	・ウッドショックの影響により業績が下がっている

・新築物件が枯渇しており契約件数が伸び悩んでいる

・ポータルサイト上の掲載物件が重複しており反響が取れない


						本教材で知れること
	・中古物件の安定的な受託方法

・受託の費用対効果の良い媒体選定方法

・ポータルサイトで低単価で反響獲得


										PDF教材ダウンロード

					



	売上アップ／利益改善にお困りの方へ

	ご希望のものを選択し、問い合わせフォームにお進みください。後日コンサルタントよりご連絡いたします。

		専門コンサルタント
に経営相談をしたい
	集客改善を
相談したい
	物件預かり力の
改善を相談したい 
	契約率改善
(営業力アップ)を
相談したい 
	採用課題解決を
相談したい
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儲かる不動産会社の一括査定以外の媒介取得方法(3/4)


	
儲かる不動産会社の一括査定以外の媒介取得方法(2/4)


	
売却案件を獲得するための業者開拓方法（4/4）














	


	

	





		






		簡単1分！ 無料会員登録
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